
 

  

Dans le cadre de son développement, l’agence recherche un 

négociateur en immobilier (H/F) motivé(e), curieux(se) et désireux(se) de 

s’investir dans une agence à taille humaine. 

Vos missions : 

•  Prospecter et développer un portefeuille de biens (maisons, 

appartements, terrains immeubles…) 
•  Développer et suivre un portefeuille de mandats 
•  Réaliser des visites, estimations et négociations 
•  Conseiller les clients sur les meilleures stratégies de vente ou 

d’achat 
•  Assurer la promotion des biens immobiliers à vendre 
•  Négocier les conditions de vente ou de location des biens 

immobiliers 
•  Assurer un suivi administratif régulier 
•  Constituer les dossiers de ventes 
•  Se tenir informé des évolutions du marché immobilier et de la 

législation en vigueur 
•  Collaborer avec les équipes locations et gestion pour un suivi 

client de qualité 

Une formation en interne et un accompagnement personnalisé vous 

seront proposés. 

 

Perspective d’évolution : Coacher et former les nouveaux collaborateurs 

+ primes d’intéressement suivant les résultats. 

 

 

 

 

PROCH’EMPLOI - RECHERCHE 

H / F H / F 

•  Secteur Béthune 

•  2 statuts possibles : 
Salarié ou Agent 
commercial 
indépendant 

•  Temps plein, 
flexibilité horaire : 
du lundi au samedi 

•  Rémunération selon 
statut  

•  Mutuelle 
d’entreprise avec 
prise en charge à 
100% 

•  Déplacements 
réguliers 

•  Démarrage 
immédiat 

•  Permis B 

•  Savoir-être 

NÉGOCIATEUR IMMOBILIER 

PROCH'EMPLOI recherche un Négociateur Immobilier pour une 

entreprise, de forte notoriété dans le secteur du Béthunois, 

présente depuis 2011 dans le secteur de l’immobilier. 

LIEU DE TRAVAIL 

CONTRAT 

PROFIL 

Mission



 
PROCH’EMPLOI - RECHERCHE 

Mission

Pour postuler : 

artoislysromane@prochemploi.fr avec la référence : BET 100425-1 

Votre profil :  

•  Vous êtes dynamique, rigoureux(se) et doté(e) d’une aisance 

relationnelle. 
•  Vous avez une bonne connaissance du territoire, plus précisément du 

Béthunois. 
•  Une première expérience dans la vente aux particuliers serai un atout 

mais les profils en reconversions sont aussi les bienvenus 
•  Vous savez mettre en valeur votre image sur les réseaux sociaux. 

 

 

 

Avantages selon le statut : 

•  Salarié(e) : 

o Accès à une mutuelle d’entreprise offrant une couverture santé 

complète   

o Remboursement des frais kilométriques selon le barème en 

vigueur 

o Indemnisation des frais kilométriques 

 

 

 


